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2. Descripcion del curso

Este curso abarca el analisis econdmico de temas en la interseccidn entre Psicologia y Economia. Para ello,
propondremos modelos econdmicos en los que los tomadores de decisién tienen un “psicologia mas rica”
que la prescrita por los modelos de los libros de texto estandar, tanto en el sentido que sus preferencias son
mas complejas y que sus habilidades cognitivas son limitadas. Se discutird con los estudiantes las principales
hipdtesis en economia del comportamiento y evidencia empirica que podria refutarlas en favor de modelos
estdndar mas parsimoniosos. La evidencia estara basada tanto en experimentos aleatorios de campo como
de laboratorio. Profundizaremos en el uso de modelos estructurales para el analisis de esta
evidencia empirica.

3. Resultados de aprendizaje

Comprender conceptos bdsicos de la Economia del Comportamiento y desarrollar su aplicacion en
situaciones econdmicas diversas.

Entender el método de la Economia Experimental, sus limitaciones y fortalezas, como fuente adicional de
datos para el analisis econdmico de fendmenos sociales.

Utilizar la aproximacion de Economia del Comportamiento y la metodologia de Economia Experimental para
estudiar fenémenos sociales

Plantear un fendmeno social que quieren comprender e identificar como la Economia del Comportamiento
y la Economia Experimental les sirven para entenderlo
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5. Metodologia

Este curso combina tres espacios de aprendizaje que buscan crear un ambiente lo mas interactivo posible
entre el equipo pedagdgico y los estudiantes.

Sesiones Magistrales (M en cronograma). Durante las cuales se presentaran los principales conceptos
tedricos y se espera que, a través de la preparacion previa de trabajo individual de los estudiantes (lecturas,
ejercicios, reflexion) se dé una discusién activa. Esta permitira no sélo aclarar las dudas sino también afianzar
y profundizar en la comprensién de las aplicaciones de las ideas.




Sesiones Aplicadas (A). Bajo la coordinacion del asistente de docencia se realizaran sesiones para ahondar
en temas practicos del curso. En general, en esas sesiones se veran conceptos de programacién en Otree
(Python y html) o en Stata/R que fortalecerdn las herramientas usadas en el campo de Economia del
Comportamiento y Economia Experimental para el andlisis empirico y para el disefio de intervenciones
sociales.

Sesiones de Trabajo del Estudiante (E). Estas sesiones también constituyen un espacio de trabajo en
pequenos grupos y de un seguimiento mas directo a los avances y dificultades de cada uno de los estudiantes
asi como de una discusién activa entre estudiantes y profesores. En total seran 6 sesiones de este estilo. En
2 de ellas los estudiantes serdn evaluados en su conocimiento de los temas vistos en las sesiones M y A. En
las otras 4, los estudiantes tomaran un rol activo de preparacion de discusion. La asistencia a estas sesiones
es tan importante y necesaria como a las sesiones magistrales.

El curso tiene un espacio en el sistema Brightspace / Blogue Nedn Es imprescindible que cada estudiante
verifique si dentro de sus cursos en este sistema aparece inscrito el curso. El Bloque Nedn sera el principal
medio de comunicacién entre el equipo docente y los estudiantes y por lo tanto deben estar visitdndolo
frecuentemente.
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6. Evaluaciones

Calificacién Aportes Discusién Fendmenos Social Interés: 5%
Conformacién Grupos (3 0 5 per) Fenédmeno Social de Interés: 5%
Calificacion Aportes Solucion Taller 1: 5%

Calificacidon Examen 1: 20%

Entrega Reporte Politica sobre Fendmeno Social de Interés: 10%
15 mins por Grupo. Calificacién Presentacién: 10%

Calificacion Aportes Solucion Taller 2: 5%

Calificaciéon Examen 2: 20%

Entrega Trabajo Evaluacion sobre Fendmeno Social de Interés: 20%

7. Politicas generales de los cursos de Economia y fechas importantes

Los estudiantes deben consultar este enlace, donde se encuentran las reglas sobre asistencia a clase, excusas
validas, fraude académico y faltas disciplinarias, reclamos, politicas de bienestar y fechas importantes del semestre.

8. Cronograma —temas y lecturas para cada clase y fechas importantes

Sesién Fecha Clase Temas MNotas & Fechas Importantes
1 |22-Jan M Introduccidn. Economia del Comportamiento
2 |24-Jan M Aproximacién Economia vy Psicologla
3 29-Jan M Introduccién, Economia Experimental
4 |31-Jan M Métodologia Economia Experimental
5 |5-Feb M Validacién Teorla del Consumidor | Taller Conceptos 1
& |7-Feb % Validacion Teoria del Consumidor ||
7 |12-Feb M Preferencias Sociales |
8 |14-Feb M Preferencias Sociales ||
9 [19-Feb E Discusidn Fendémeno Social de Interés | Calificacién Aportes Discusién 5%
10 |21-Feb A Programacidn |
11 [26-Feb M Decision bajo Incertidumbre v Riesgo |
12 [28-Feb M Decision bajo Incertidumbre v Riesgo 1l
13 |4-Mar M Preferencias Intertemporales |
14  |6-Mar M Preferencias Interternporales Il Conformacion Grupos (3 o 5 per) segin Fendmeno Social de Interés 5%
15 |11-Mar E Trobajo en Clase Taller Conceptas 1 Calificacion Aportes Solucidn Taller 5%
16 |13-Mar E Examen Taller Conceptos 1 Calificacion Examen 20%
18-Mar
20-Mar Semana de Receso
25-Mar
27-Mar Semana Santa
17 |1-Apr M Teoria de Juegos Comportamental | Taller Conceptos 2
18 [3-Apr M Teoria de Juegos Comportamental |l
19 |B-Apr M Decisiones Colectivas |
20 |[10-Apr A Programacion I
21 [15-Apr M Decisiones Colectivas Il
22 17-Apr M Normas Sociales |
23 |22-Apr M Normas Sociales II
24 | 24-Apr M Tema Adicional | Entrega Reporte Politica sobre Fendmeno Social de Interés 10%
25 |29-Apr E Presentaciones Fendmeno Social de Interés il 15 mins por Grupo. Calificacién Presentacién 10%
26 |1-May Festivo
27 |6-May M Tema Adicional Il
28  |B-May E Trobajo en Clase Taller Conceptas 2 Calificacion Aportes Solucidn Taller 5%
29  [13-May E Examen Taller Conceptos 2 Calificacién Examen 20%
30 |15-May Festivo
20-May No hay Cases Semana 16
22-May MNo hay Clases Semana 16 Entrega Trabajo Evaluacion sobre Fendmeno Social de Interés 20%
27-May
29-May Semana de Finales cursos multiples secciones
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