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1. Horario atencién a estudiantes: Martes 11:20-12:20

2. Objetivos de la materia

- Introducir al estudiante en las bases del funcionamiento cerebral y como éstas se relacionan con toma
de decisiones

- Familiarizarlo con el tema de neuroeconomia

- Brindarle una perspectiva alternativa al analisis de decisiones

3. Contenido

Mddulo 1: EL CEREBRO

- Historia y filosofia cognitiva y del cerebro
- Neuroanatomia

- Electricidad y Neuronas

- Sinapsis, neurotransmisores y hormonas
- Visién y accién motora

- Aprendizaje, Memoria y Métodos
Médulo 2: NEUROECONOMIA

- ¢Neuroeconomia?

- Valor en el cerebro

- Decisiones axiomaticas

- Decisiones comportamentales

- Decisiones inciertas/probables

- Representacion final: Corteza frontal

- Sociedad y reciprocidad

4. Metodologia

- Catedra + Presentacion: El seminario tendra una introduccion basica por el profesor seguida por una
discusién/presentacién organizada por los estudiantes.

- Un parcial sobre Médulo 1 y un trabajo final sobre el médulo 2.

- Quices: Sin previo aviso se realizaran quices sobre las lecturas de cada sesion.

- Nota sobre el trabajo final: El estudiante escribird un ensayo sobre un tema econémico de su propio
interés (e.g. Public Choice) y cuestionara el alcance (o falta de alcance) de las herramientas de la
neurociencia vistas en clase




5. Competencias

Lectura critica de literatura neuroecondémica
Uso cdmodo de terminologia bdsica usada en neurociencia

6. Criterios de evaluacion (Porcentajes de cada evaluacion)

Trabajo final: 25%
Presentaciones/Discusiones: 25%
Quices: 25%

Parcial: 25%

7. Sistema de aproximacion de notas definitiva

Notas, en cada periodo, superiores a 0.33 (e.g. 3.33) subirdn a 0.5
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