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1. Informacion del equipo pedagogico y horarios de atencion a estudiantes

Profesor magistral: José Alberto Guerra

Correo electrénico: ja.guerra@uniandes.edu.co

Horario de atencion a estudiantes: L 2:00 p.m. a 3:00 p.m.
Lugar de atencion a estudiantes: Zoom, hacer reserva en
https://jaguerra.youcanbook.me/

Asistente de docencia: Santiago Neira

Correo electronico: s.neiral0@uniandes.edu.co

Horario de atencion a estudiantes: Cita previa por correo

Lugar de atencion a estudiantes: https://uniandes-edu-co.zoom.us/j/5493363657

2. Descripcion del curso

Este curso abarca el analisis econémico de temas en la interseccion entre Psicologia y Economia.
Para ello, propondremos modelos econdmicos en los que los tomadores de decisién tienen un
“psicologia mas rica” que la prescrita por los modelos de los libros de texto estandar, tanto en el sentido
gue sus preferencias son mas complejas y que sus habilidades cognitivas son limitadas. Se discutira
con los estudiantes las principales hipétesis en economia del comportamiento y evidencia empirica
gue podria refutarlas en favor de modelos estdndar mas parsimoniosos. La evidencia estara basada
tanto en experimentos aleatorios de campo como de laboratorio.

3. Resultados de aprendizaje

Comprender conceptos basicos de la Economia del Comportamiento y desarrollar su aplicacion en
situaciones economicas diversas.

Utilizar la aproximacion de Economia del Comportamiento para estudiar fenébmenos sociales

Plantear un fendémeno social que quieren comprender e identificar como la Economia del
Comportamiento le sirve para entenderlo.




4. Cronograma

Sesidn| Fecha Clase Temas Notas & Fechas Importantes
1 [22-Jan M Intreduccidn. Economia del Comportamiento |
2 [27-Jan it Intreduccidn. Economia del Comportamiento Il
3 |29-Jan M Validacién Teorfa del Consumidor | Taller 1.1 Validacidn Teoria del Consumidor
4  |3-Feb M Validacidén Teorfa del Consumidor Il
5 |5Feb M Validacién Teoria del Consumidor Il
6 [10-Feb E Trabaje en Clase Taller 1.1 - Fendmeno Social interéds (7 estudlantes) Calificacidn Aportes Solucidn Taller 1: 5%
T |12-Feb M Preferencias Sociales | Taller 1.2 Preferencias Sociales
& |(17-Feb M Preferencias Sociales Il
5 |19-Feb M Preferencias Sociales |
10 |24-Feb E Trobajo en Clase Taller 1.2 - FSI (7 estudiantes) Calificaciém Entrega Fendmenos Soclal Interés: 5%
11 (26-Feb A Programacidn Otree | Taller 1.3 Decisién Bajo Incertidumbre y Riesgo
12 |(3-Mar M Decisién Incertidumbre y Riesgo |
13 |5-Mar it Decisién Incertidumbre y Riesgo 1l
14 [10-Mar E Trabaje en Clase Taller 1.3 - FSI Conformacidn Grupos Conformacién Grupos (3 o 4 per) - Definicidn F51: 5%
15  [12-Mar E Examen Taller Conceptos 1 Calificacion Examen 1: 20%
17-Mar
19-Mar Semana de Receso
16 |24-Mar M Preferencias Intertemporales | Taller 2.1 Preferencias Intertemporales
17 |26-Mar M Preferencias Intertemporales Il 28-Mar Limite 30% Nota
18 |31-Mar E Trobajo en Clase Taller 2.1 - Avances FSI
19 (2-Apr A Programacidn Otree ||
20 |(7-Apr it Teorla de Juegos Comportamental | Taller 2.2 Teorla de Juegos Comportamental
21 (9-Apr i Teorla de Juegos Comportamental || Entrega Reporte Politica sobre Fendmeno Social de Interés: 15%
14-Apr
16-Apr Semana Santa
22 | 21-Apr E Trabajo en Clase Taller 2.2 - Avances F51 Calificaciém Aportes Solucidn Taller 2: 5%
23 (23-Apr it Decisiones Colectivas | o Normas Sociales |
24 | 2B-Apr M Decisiones Colectivas || o Normas Sociales |1
25 (30-Apr E Examen Taller Conceptos 2 Calificacion Examen 2: 20%
26 |5-May E Presentaciones Fendmeno Social de Interés Entrega y Presentaciones F5I. 3 grupos por Clase: 25%
27 |?-May E Presentaciones Fendmeno Soclal de Interés
28 [12-May E Presentacianes Ferndmena Social de Interés
29 (14-May E Presentaciones Ferndmeno Soclal de Interés
19-May Mo hay Cases Semana 16
21-May Mo hay Cases Semana 16
:::x Semana de Finales cursos multiples secciones
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*Goeree, J. K., & Holt, C. A. (2001). Ten little treasures of game theory and ten intuitive
contradictions. American Economic Review, 91(5), 1402-1422.
*Goeree, J. K. and C. A. Holt (1999), “Stochastic Game Theory: For Playing Games, Not Just for Doing Theory,”
Proceedings of the National Academy of Sciences, 96, 10,564-67.
Camerer (2003) “Behavioral game theory: Experiments in strategic interaction” Princeton, N.J.: Princeton
University Press
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*Nagel, Rosemarie (1995), “Unraveling in Guessing Games: An Experimental Study,” American Economic
Review, 85(5), 1313-1326.
*McKelvey, R. D. and T. R. Palfrey (1995), “Quantal Response Equilibria for Normal Form Games,” Games and
Economic Behavior, 10, 6-38.
Stahl (1993): Evolution of smart n players, Games and Economic Behavior
g. Decisiones Colectivas
*Andreoni, J. (1995), ‘Warm-glow versus cold-prickle: the effects of positive and negativeframing on
cooperation in experiments’, The Quarterly Journal of Economics110(1), 1-21
Ginzburg B, Guerra JA, and Lekfuangfu W (2023) “Critical mass in collective action”
*Figueroa N, Guerra JA, and Silva F (2023) “The role of information in collective decisions”
*Ginzburg B, Guerra JA, and Lekfuangfu W. (2022) “Counting on my vote not counting: Expressive voting in
committees” Journal of Public Economics, 205, 104555,
*Ginzburg B and Guerra JA (2019) “When collective ignorance is bliss: Theory and experiment on voting for
learning”Journal of Public Economics, 169, 52-64.
h. Normas Sociales
*Fergusson L Guerra JA, and Robinson J (2024) “Anti-social norms”.
Bicchieri, C. (2005), The Grammar of Society: The Nature and Dynamics of Social Norms,
Cambridge University Press, Cambridge University Press.
*Bicchieri, C. (2016), Norms in the Wild: How to diagnose, measure and change social norms,
Oxford University Press, Duke University Press.
Bisin, A. & Verdier, T. (2001), ‘The economics of cultural transmission and the dynamics of
preferences’, Journal of Economic theory 97(2), 298-319
*Bursztyn, L., Gonzalez, A. & Yanagizawa-Drott, D. (2020), ‘Misperceived social norms:
Women working outside the home in saudi arabia’, American Economic Review
110(10), 2997-3029.
Referencias Temas Adicionales
a. Psicologiay Género
Becerra O and Guerra JA (2023) “Personal safety first: Do workers value safer jobs?”. Journal of Economic
Behavior & Organization, 212, 996-1016, 2023
Gneezy, Niederle and Rustichini (2003), “Performance in Competitive Environments:
Gender Differences”, Quarterly Journal of Economics, 118: 1049-1074.
Niederle and Vesterlund (2007), “Do Women Shy Away from Competition?”, Quarterly
Journal of Economics, 122: 1067-1101.
Niederle, Segal and Vesterlund (2010), “How Costly is Diversity? Affirmative Action in
Light of Gender Differences in Competitiveness”, working paper.
b. Aprendizaje Social




Bhikhchandani, S., D. Hirshleifer, and I. Welch (1992), “A Theory of Fads, Fashion, Custom, and Cultural
Change as Informational Cascades”, Journal of Political Economy, 100: 992-1026.
Cipriani, M., and A. Guarino (2005), “Herd behavior in a laboratory financial market”, American Economic
Review, 95: 1427-1443.
Drehmann, Oechssler and Roider (2005), “Herding and contrarian behavior in financial markets: An Internet
experiment”, American Economic Review, 95: 1403-1426.
Goeree, J.K., T.R. Palfrey, B.W. Rogers, and R.D. McKelvey (2007), “Self-correcting information cascades”,
Review of Economic Studies, 74: 733-762.
Kubler, D., and G. Weizsacker (2004), “Limited depth of reasoning and failure of cascade formation in the
laboratory”, Review of Economic Studies, 71: 425-441.
Vives. X. (2009), Information and Learning in Markets, Princeton University Press, Chapter 6.
Weizsacker (2010), “Do we follow others when we should? A simple test of rational expectations”, American
Economic Review, 100: 2340-2360.
c. Aspiraciones y metas
Reference Points and Effort Provision (2011) American Economic Review (with Armin Falk, Lorenz Goette,
David Huffman)
Ray, D. (2004). Aspirations, Poverty and Economic Change. (A. V. Banerjee, R. Benabou, & D. Mookherjee,
Eds.) Understanding Poverty, 1-12.
Duflo, E. (2013). Tanner Lectures (pp. 1-52).
Dalton, P. S., Ghosal, S., & Mani, A. (2011). Poverty and Aspirations Failure. SSRN Electronic Journal, 1-35.
Genicot, G., & Ray, D. (n.d.). Aspirations and Inequality.
Akerlof, G.-A., and R.-E. Kranton. 2000. “Economics and Identity.” Quarterly Journal of Economics 115, 3:715-
53.9
Koch, Alexander K., and Julia Nafziger. "Self-regulation through Goal Setting." The Scandinavian Journal of
Economics 113.1 (2011): 212-227.
Koch, Alexander K., and Julia Nafziger. "Goals and bracketing under mental accounting." Journal of Economic
Theory 162 (2016): 305-351.
Hsiaw, Alice. "Goal-setting and self-control." Journal of Economic Theory 148.2 (2013): 601-626.
6. Metodologia

Este curso combina tres espacios de aprendizaje que buscan crear un ambiente interactivo entre el
equipo pedagdgico y los estudiantes.

a. Sesiones Magistrales (M en cronograma). Durante las cuales se presentaran los principales
conceptos tedricos y se espera que, a través de la preparacion previa de trabajo individual de los
estudiantes (lecturas, ejercicios, reflexion) se dé una discusion activa. Esta permitira no sélo
aclarar las dudas sino también afianzar y profundizar en la comprension de las aplicaciones de
las ideas.

b. Sesiones Aplicadas (A). Bajo la coordinacion del asistente de docencia se realizaran sesiones
para ahondar en temas practicos del curso. En general, en esas sesiones se veran conceptos de
programacion en Otree (Python y html) o en Stata/R que fortaleceran las herramientas usadas en
el campo de Economia del Comportamiento y Economia Experimental para el andlisis empirico y
para el disefio de intervenciones sociales. Seran al menos 2 sesiones asincronicas.

c. Sesiones de Trabajo del Estudiante (E). Estas sesiones también constituyen un espacio de trabajo
en pequefios grupos y de un seguimiento mas directo a los avances y dificultades de cada uno
de los estudiantes, asi como de una discusién activa entre estudiantes y profesores. En total
seran 11 sesiones de este estilo. En 2 de ellas los estudiantes seran evaluados en su
conocimiento de los temas vistos en las sesiones M. En las otras, los estudiantes tomaran un rol
activo de preparacion de los conceptos vistos en M y en la discusion sobre el Fenémeno social
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de Interés. La asistencia a estas sesiones es tan importante y necesaria como a las sesiones
magistrales.

El curso tiene un espacio en el sistema Brightspace / Bloque Nedn Es imprescindible que cada
estudiante verifique si dentro de sus cursos en este sistema aparece inscrito el curso. El Bloque
Neobn serd el principal medio de comunicacién entre el equipo docente y los estudiantes y por lo
tanto deben estar visitdndolo frecuentemente.

7. Evaluaciones

Calificacidn Entrega Discusion Fendmenos Social Interés: 5%
Conformacion Grupos (3 o 4 per) Fendmeno Social de Interés: 5%
Calificacion Aportes Solucién Taller Conceptos 1: 5%

Calificaciéon Examen 1: 20%

Entrega Intermedia Reporte sobre Fendmeno Social de Interés: 15%
Calificacion Aportes Solucién Taller Conceptos 2: 5%

Calificaciéon Examen 2: 20%
Presentacion Reporte sobre Fendmeno Social de Interés: 25%

8. Politicas generales de los cursos de Economiay fechas importantes

Los estudiantes deben consultar este enlace, donde se encuentran las reglas sobre asistencia a
clase, excusas validas, fraude académico y faltas disciplinarias, reclamos, politicas de bienestar y
fechas importantes del semestre.



https://economia.uniandes.edu.co/programas/politicas-generales-para-cursos-ofrecidos
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