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Horario de atencion a estudiantes: Viernes 1:00 pm — 2:00 pm 0 con cita previa
Lugar de atencion a estudiantes: W802

2. Introduccion y descripcién general del curso

Este curso abarca el analisis econdémico de temas en la interseccion entre Psicologia y Economia.
Para ello examina modelos econémicos en los que los tomadores de decisiones tienen un “psicologia
mas rica” que la prescrita por los modelos de los libros de texto estdndar, tanto en el sentido que sus
preferencias son mas complejas de lo que suele suponerse en economiay en el sentido de que sus
habilidades son limitadas. Se les dara a los estudiantes las principales hipétesis en economia del
comportamiento y evidencia empirica que las sustentan. La evidencia estara basada tanto en
experimentos de campo como de laboratorio.

3. Objetivos de la materia
Se les dara a los estudiantes las herramientas para comprender los principales conceptos en
economia del comportamiento y la evidencia empirica asociada.

4. Organizacion del curso
Introduccion: Economia Experimental vs Economia del Comportamiento
Rabin, M. (1998). “Psychology and Economics,” Journal of Economic Literature, 36, 11-46.
DellaVigna, S. (2009). “Psychology and Economics: Evidence from the Field,” Journal of Economic
Literature, 47, 315-372.
Dhami, Sanjit. The Foundations of Behavioral Economic Analysis. Oxford University Press, 2016.
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Hsiaw, Alice. "Goal-setting and self-control." Journal of Economic Theory 148.2 (2013): 601-626.




5. Metodologia

El curso consiste en sesiones magistrales a cargo de Andrés Moya y reuniones semanales con José
Alberto. En las reuniones semanales con José se discutiran a profundidad por lo menos dos
referencias incluidas en el programa de las sesiones magistrales o de las lecturas complementarias
sugeridas en este programa. Estas lecturas seran escogidas por los estudiantes previo acuerdo con
el profesor y tendran énfasis en la formalizacion matematica y simplificacion en disefios
experimentales de los temas vistos. Los estudiantes deberan dirigir la discusién de un paper cada
semana. Al final del semestre, deberan incluir un modelo estilizado y/o disefio experimental en el
trabajo que deben presentar en la sesion magistral.

6. Competencias

- Capacidad de formalizacion (matematica, l6gica) de conceptos en psicologia relacionados con
fendmenos econémicos

- Entender la importancia del papel simplificador de la formalizacion

- Capacidad de simplificar modelos matematicos en disefios experimentos para recoger evidencia
empirica de canales tedricos.

7. Criterios de evaluacién (Porcentajes de cada evaluacion)
65% desempefio en las presentaciones semanales (por lo menos 2 en el semestre)
35% modelo matematico/disefio experimental en trabajo final

8. Sistema de aproximacion de notas definitiva

El Consejo Académico de la Universidad aprobé que a partir del segundo semestre de 2013, las
calificaciones definitivas de las materias seran numéricas de uno punto cinco (1.5) a cinco punto cero
(5.0), en unidades, décimas y centésimas.

9. Blbllografla(L|bros)

Ariely, D. (2009) Predictably Irrational: The Hidden Forces that Shape our Decisions. Revised
and Expanded Edition, Harper Prennial.
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Fecha de entrega del 30% de las notas: 17 de marzo de 2017
Ultimo dia para solicitar retiros (no genera devolucion): 24 de marzo 2017 (6pm)
Ultimo dia para subir notas finales en banner: 5 de junio 2017
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